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1mondodei club dealanchenelpri-

mo trimestredi quest'annohafatto
parlare di sé.Tra aprile e giugno

2022,sonostatifinalizzati 36 tra in-

vestimenti diretti e Club Deals da

famiglie e Family Office italiani come
riporta l'Osservatorio sugli investi-

menti diretti eClub Deals promosso
daPwCinsiemeaMondo Institutional

che analizzala tendenzadellefamiglie

imprenditorialiitaliane di mettereil
patrimonio semprepiù alserviziodel-

l'economia realee dell'innovazione.

Leprincipali operazioni
Tra le operazionimappateda PwC e
Mondo Institutional c'èad esempio
SMP Holding, finanziariadi Viterbo

in capoalle famiglie Stellieri, Stelliferi
ePerelli che insiemea CDP Venture

Capital Sgr e Destination Italia, si pre-

para a creareun polo di eccellenza
volto a valorizzare il turismo espe-

rienziale utilizzandocomepiattafor-

ma ItalyeXperience Srl. Siparladi un
investimentomassimoda parte di
SMP e CDP di 5,5 milioni di euro.
Semprenel mondo del turismosi so-

no mossi Giorgio Tinacci (Casavo),

Marco Pescarmona( Gruppo Mu-

tuiOnline) e altri investitori privati

chehannoinvestitoinHolidoit, piat-

taforma travel tech,in unroundpre-

seed di 400mila euro. Tra gli altri
molto importanteancheil club deal

cheha riguardatoGruppo Florence,

polo italianodellaproduzionedi ab-

bigliamento di lusso,controllatoda

VAM Investments,FII e Italmobiliare,

cheha annunciatol'acquisizionedi

cinque nuoveaziende:CAM, Confe-

zioni Elledue,Frediani,Parmamoda,
Pigolotti. Contestualmente,i fonda-

tori delle cinque aziendereinvesti-

ranno nelgruppoFlorenceunendosi
così adaltre famiglie imprenditoriali.

E ancoraAzimut ha istituito un

veicolo adhoc per consentirea nu-

merosi investitoriprivatieclienti di

entrarenelrounddi 40milioni in Ve-

drai Spa.Azimut ha partecipatoal-

l'investimento anchedirettamente.
Tragli investitori rientravanoinfatti
Pietro Giuliani (presidenteAzimut),

Andrea Bocelli, Giorgio Chiellini,

PieroAngela e S andrò Veronesi,fon-

datore di Calzedonia.

Guardandoalle operazionimap-

pate dall'Osservatorio,avvenutedal
2018,nesonostaterealizzatecom-

plessivamente 369tra investimenti
direttie Club Dealsdi famiglie e hol-

ding di famiglia in Italia: 119deide-

als, pari al 32%delleoperazioni com-

plessive, sonostatisvolti in modalità
Club Dealconsponsor,191operazio-

ni (52%) hannovisto il coinvolgi-

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 27

SUPERFICIE : 25 %

PERIODICITÀ : Quotidiano


DIFFUSIONE : (167257)

AUTORE : Lucilla Incorvati

20 luglio 2022



mento di un singolo buyer e 59 ope-

razionisono statesvolte in Club Deal

senza sponsor (16%).

Sul fronte del settoredel M& A se la

prima partedell'anno è stata in gene-

ralepositiva grazie alla moltaliquidi-

tà ancora disponibile sui mercati,

seppur inleggeracontrazione rispet-

to al primo semestre 2021 (eccezio-

nalmente favorevole per effettodei
tanti deal 2020posticipati causapan-

demia),perla secondaparte del 2022,

invece, concorrono due elementi

contrastanti: da una parte il PNRR,

soprattutto inalcuni settori, e il recu-
pero di credibilità internazionale

dell'Italia che speriamonon sia im-

pattato dalle cres centi tensionial go-

verno.Dall'altrol'aumento dei tassi di

interesse che, avendo l'effettodi ri-
durre imoltiplicatori, possono invece

scoraggiare alcune operazioni (da

parte dei venditori). E' quando si

evince dall'analisidi Broletto Corpo-

rate Advisory, boutique milanesedi
corporate finance.Tornando alle mo-

tivazioni che spingono a partecipare

ad un club deal,spesso veicolo privi-

legiato perinvestire nelmondo delle

startup (più o meno seed), oltre alla

diversificazione del portafoglio, c'è

l'interesse a investire in assettangibi-

li, a far ricorso a incentivifiscali e alla

possibilitàdi investire in iniziative in-

ternazionali. Tuttavia, questo tipodi

investimento non è allaportatadi tut-

ti. In primis,richiedeun taglio d'in-

gresso mai sotto il milione.In secon-

do luogo, c'è una componente di ri-

schio elevata; infine, per ottimizzare

l'investimento si deve avere pazienza

e quindiunorizzonte d'investimento

non dibreve termine.
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éVeicolo
ad hoc di Azimut

per consentire a

numerosi clienti privati

di entrare nel round di
40 milioni di Vedrai Spa

Tutti i dettagli sotto la lente
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Fonte:Osservatorio su Club Deal PwC Q2 2022
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